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El club de ahorradores es una asociación privada independiente de ahorradores que nace con
el objetivo de conseguir para sus miembros una mayor rentabilidad en los productos de ahorro
y reducir los gastos y comisiones que las entidades financieras cobran por sus servicios.

      Método y Objetivos
  

El método para conseguir sus objetivos es a través de la unión de sus miembros. Fruto de
dicha unión, el club de los ahorradores se convierte en un colectivo atractivo para las entidades
financieras:

  

-  Potenciales clientes captables, con liquidez y dispuestos a invertir de productos de ahorro:
depósitos bancarios, cuentas remuneradas…

  

-  Perfil de consumidores interesados en productos de ahorro. Las entidades sin necesidad de
una campaña de marketing pueden hacer llegar sus ofertas a un público dispuesto.

  

-  Publicidad gratuita debido a la cobertura de sus ofertas en la propia WEB de www.ahorristas
.es  además de
otras WEBs como 
www.tucapital.es
.

  

  Normas y Obligaciones
  

Los servicios del club de ahorradores es gratuito para sus miembros a cambio de cumplir las
siguientes normas / obligaciones:

  

-  Buena fe: Los datos aportados al club han de ser reales, especialmente relativo a los
ahorros disponibles.
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-  Compromiso: La adhesión a una oferta que el club ha conseguido es voluntaria, pero una
vez dado la palabra al club que acepta el producto es de obligado cumplimiento salvo fuerza
mayor.

  

-  Colaboración: Participar en los debates y verter opiniones sobre los diferentes temas que se
plantea en el foro y divulgar la idea del club de los ahorradores. A más gente, mayor interés
conseguiremos de las entidades financieras.

  

-  Trolls, no gracias: El club de los ahorradores es una comunidad de ahorradores que
conviven en paz y busca un objetivo muy claro: mayor rentabilidad y menores comisiones. Se
permite los debates de todo tipo, pero no queremos que nadie discutan con el único fin de
enfrentar a los miembros o utilizar mensajes ofensivos, groseros y fuera de tono.

  

El incumplimiento sistemático de las normas / obligaciones podría conllevar a una sanción /
expulsión del club de los ahorradores.

  

  Negociación y productos de interés
  

La negociación de los productos con las entidades financieras está reservada exclusivamente
para los administradores del club y los posibles portavoces permanentes o puntuales que se
nombre por decisión del club.

  

El club de los ahorradores intentará conseguir establecer unos acuerdos con las entidades
financieras como un colectivo, obteniendo unas ventajas negociadas en los productos de
ahorro que los miembros pueden contratar a título individual:

  

-         Depósitos bancarios a tipos de interés especiales.
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-         Cuentas remuneradas en mejores condiciones.

  

-         Tarjetas de créditos y débito personalizados para el club y sin comisiones.

  

-         …

  

  Procedimiento de negociación para ofertas puntuales
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Puntualmente cuando las condiciones del mercado y la disponibilidad de liquidez de losmiembros del club lo permita se entablará una negociación para conseguir un producto deahorro con un extra-tipo y siempre con contratación a título individual,  aprovechando el grannúmero de potenciales clientes y a la gran cantidad de dinero a invertir.  El procedimiento de la negociación/contratación del producto se definirá en cada momento enfunción de los requerimientos de la entidad financiera, pero se intentará con seguir el siguienteprocedimiento.        1. Negociar el tipo de interés independientemente del dinero final y del número de clientesque se adhiera a la oferta y/o en función de las cuantías que se invierta finalmente.       2. En caso de la rentabilidad variase en función del número de clientes o cantidad dedinero, se abrirá un plazo de sondeo entre los miembros para determina el dinero que quiereinvertir cada miembro y a qué tipo de interés estarían dispuestos a invertir.       3. Determinar qué tipo de interés se nos aplicaría una vez descartado los miembros quehayan querido a un determinado tipo de interés y por el volumen de aceptación no se hallegado.       4. Envío de la documentación requerida por los miembros que han aceptado la oferta a laentidad financiera, aunque el depósito no se contratará hasta finalizar dicho plazo y verificadoque se cumple los objetivos (tipo de interés) marcados.       5. En caso de que los miembros no cumpla su compromiso del punto 2 y no se alcanza lacifra, se cancela el proceso o se toma alguna decisión en colaboración con la entidadfinanciera.     
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Identificación y contratación de los productos
  

El club de los ahorradores vamos a evitar el intrusismo. Registrarse en el club es gratis y por lo
tanto se exige que al menos esté registrado para poder beneficiarse de los productos
exclusivos negociados por el club.

  

Durante la negociación se establecerá con la entidad financiera un sistema de identificación de
las personas que puede ser:

  

-         Número de socio.

  

-         Carnet de socio.

  

-         Listado de socios que enviemos a la entidad financiera que quiere aceptar la oferta.

  

-         Código que las entidades financieras nos entrega para poder contratar esos productos.
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